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Willkommen bei der NAI apollo group 

NAI apollo ist das führende Netzwerk unabhängiger 
Immobilienberatungsunternehmen in Deutschland. Seit mehr als 25 
Jahren beraten unsere aktiven Partner nationale und internationale 
Unternehmen mit nachhaltigem Erfolg. Unser Leistungsspektrum 
umfasst die Bereiche Vermietung, Verkauf, Bewertung, 
Marktforschung, Property- und Assetmanagement, 
Objektbuchhaltung, Baumanagement sowie Financial Advisory. 
 
Mit Büros in Berlin, Düsseldorf, Frankfurt am Main, Hamburg, 
München und dem Ruhrgebiet sind wir deutschlandweit präsent. 
Als Partner von NAI Global bieten wir unseren Kunden weltweit 
Zugang zu über 5.000 Immobilienspezialisten. In 350 Partnerbüros. 
In mehr als 55 Ländern. 

Welcome to the NAI apollo group 

NAI apollo is the leading network of independent real estate 
consultancies in Germany. We have been successfully advising 
national and international companies for more than 25 years. Our 
services include letting, sales, valuation, research, asset and 
property management, property accounting, building management 
and financial advisory. 
 
We are represented across Germany with offices in Berlin, 
Düsseldorf, Frankfurt am Main, Hamburg, Munich and the Ruhr 
area. As a partner of NAI Global, our clients have access to more 
than 5,000 specialists worldwide. In 350 partner offices. In more 
than 55 countries. 
 

NAI apollo Büro 

NAI apollo Partnerbüro 
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Investmentvolumen über 7,1 Mrd. Euro  Investment volume above 7.1 billion Euro 

Das Transaktionsvolumen hat auf dem gewerblichen Invest-

mentmarkt in Deutschland im ersten Quartal 2013 nahtlos an 

das starke vierte Quartal 2012 angeknüpft. Der Jahresbeginn 

2013 glänzt mit einem Investmentvolumen von ca. 7,1 Mrd. 

Euro, was einem deutlichen Anstieg von 38 % gegenüber dem 

Vorjahresquartal entspricht. Dabei behauptet sich das Seg-

ment Büro erneut als etablierteste Assetklasse mit einem 

Transaktionsvolumen von rund 3,0 Mrd. Euro. Mit großem 

Abstand folgen Einzelhandelsimmobilien (2,2 Mrd. Euro), de-

ren Umsatz durch eine geringe Verfügbarkeit an adäquaten 

Produkten limitiert wurde. Den stärksten Investmentvolumen-

zuwachs verbucht die Assetklasse Lager / Logistik mit mehr 

als einer Verdoppelung auf über 675 Mio. Euro. Auf sonstige 

Nutzungen entfallen ca. 17 % (1,2 Mrd. Euro), was u. a. durch 

ein hohes Hotelvolumen, insb. getrieben durch den QMH-

Portfolioerwerb der Fattal-Gruppe, zustande gekommen ist.  

Das Transaktionsvolumen ist in der Majorität durch Einzelver-

käufe geprägt (67 %), auf Portfoliodeals kumuliert sich ein 

Umsatz von ca. 2,4 Mrd. Euro. Hierbei sind allen voran größe-

re Portfolien gehandelt worden, wie beispielsweise das SEB-

Portfolio für rund 420 Mio. Euro, das Dundee International 

REIT erworben hat, oder auch das Prime Portfolio durch die 

IVG Immobilien AG für ca. 470 Mio. Euro. Größter Einzeldeal 

war der Ankauf des Kö-Bogens in Düsseldorf durch Art-Invest 

Real Estate für rund 400 Mio. Euro.  

 In the first quarter of 2013 the transaction volume on the 

commercial property market in Germany followed on seam-

lessly from the strong performance in the fourth quarter of 

2012. 2013 got off to a brilliant start with an investment vol-

ume of approx. 7.1 billion ú, which is 38 % higher compared to 

the same quarter a year ago. The office segment maintained 

its position as the most established asset class with a transac-

tion volume of approx. 3.0 billion ú. Retail property lagged 

considerably behind (2.2 billion ú); the transaction volume was 

limited in this segment because of the low availability of ade-

quate products. The warehouse and logistics asset class reg-

istered the strongest increase in transaction volume, whereby 

the volume more than doubled to around 675 million ú. Alter-

native asset classes accounted for around 17 % (1.2 billion ú), 

which was mainly caused by the high hotel volume driven by 

the Fattal groupôs QMH portfolio acquisition. 

Individual sales accounted for the largest share (67 %) of the 

transaction volume, while portfolio deals generated a total 

volume of around 2.4 billion ú. Portfolio sales tended to be 

large deals, such as the acquisitions of the SEB portfolio for 

around 420 million ú by Dundee International REIT and the 

Prime Portfolio by IVG Immobilien AG for around 470 mil-

lion ú. The largest individual transaction was the purchase of 

Kö-Bogen in Düsseldorf by Art-Invest Real Estate for around 

400 million ú.  

Transaktionsvolumen nach Assetklassen 
Volume of transactions according to asset type 

 Transaktionsvolumen nach Größenklassen 
Volume of transactions according to deal size 

 

 

 
   

Transaktionsvolumen nach Investorenherkunft  
Volume of transactions according to investor origin  

 
Transaktionsvolumen nach Verkäuferherkunft  
Volume of transactions according to seller origin 
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*Sonstige: Hotels, Grundstücke, Parkhäuser etc. / *Others: hotels, develop. sites,  praking 


